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Obdobie letn˘ch dovoleniek sa
nezadrÏateºne blíÏi a s ním aj

sezóna pre zlodejov. V tejto súvis-
losti sa oplatí zopakovaÈ niekoºko
zásad ako neprivolaÈ pozornosÈ
zlodejov.

V Ïiadnom prípade nezaÈahujte ro-
lety, závesy a Ïalúzie, poÏiadajte prí-
buzn˘ch, známych alebo susedov, aby
vám pravidelne vyberali po‰tu zo
schránky a obãas skontrolovali byt.
Kºúãe nikdy nenechávajte na tzv. do-
hovoren˘ch miestach, sú to prvé mies-
ta, kde zlodeji hºadajú.

V prevaÏnej miere sa páchatelia do-
stávajú do bytov cez dvere, ktoré nie
sú dostatoãne zabezpeãené. Skúste si
len predstaviÈ ‰kodu spôsobenú krá-
deÏou vlámaním. Je to nielen odcu-
dzen˘ a po‰koden˘ majetok, ale aj
starosti s behaním po úradoch a stra-
ta psychickej pohody.

Pred odchodom na dovolenku vám

odporúãame zabezpeãiÈ si byt bezpeã-
nostn˘mi dverami. Budete maÈ svoje
veci pod kontrolou a nemusíte sa na
dovolenke zaoberaÈ my‰lienkou "ão
ak nás vykradnú?".

spoloãnosÈ poskytuje najdlh‰iu záruku
na trhu – aÏ 10 rokov (obr. 1). Novin-
kou je aj zv˘‰enie bezpeãnosti vìaka
aktívnym DUO ãapom, ktoré zapadajú
do zárubne a zabraÀujú vlamaãom vy-
páãiÈ dverné krídlo.

Pre dosiahnutie maximálnej presnos-
ti osadenia bezpeãnostn˘ch dverí do
zárubne boli vyvinuté nastaviteºné tzv.
3D závesy (obr. 2). UmoÏÀujú nastavo-
vaÈ dvere v troch rovinách. Urãite priví-
tate aj moÏnosÈ prispôsobiÈ farbu záve-
sov farbe bezpeãnostného kovania.

Nov˘ modelov˘ rad F6 zaujme aj
atraktívnou estetickou úpravou, ku
ktorej patrí polodráÏka v rovnakom
odtieni ako povrchová úprava dverí.
·iroká ‰kála povrchov˘ch úprav dverí
vám umoÏní dokonalé zladenie dverí
s interiérom.

SpoloãnosÈ SHERLOCK dodáva
k bezpeãnostn˘m dverám aj bezpeã-
nostné zárubne, ktoré sú technicky aj
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uÏívateºsky zdokonalené nastavova-
cím závesom a dráÏkou na pouÏitie
zasúvacieho tesnenia. V oblasti uza-
mykacích ãapov dverí je zárubÀa 
zosilnená.

SpoloãnosÈ SHERLOCK na jar tohto
roku uviedla na trh novú generáciu
bezpeãnostn˘ch dverí, modelov˘ rad
F6. Vyznaãuje sa nov˘m typom uza-
mykacieho mechanizmu, na ktor˘

Kvalitu v˘robkov a sluÏieb spoloã-
nosti SHERLOCK potvrdzuje aj certifi-
kát na systém kvality podºa normy 
ISO 9001:2000.

Ing. Martin âervenka, Sherlock
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DaB: Potrebuje slovensk˘ trh so stavebn˘m
materiálom takéto zdruÏenia?

M. P.: Na Slovensku, hoci ide o jeden z najmen-
‰ích trhov v Európe, existuje veºk˘ poãet ‰peciali-
zovan˘ch predajní so stavebninami. Nové neustále
vznikajú, ale len máloktoré z nich v ostatn˘ch ro-
koch zanikli. Dnes nie je v˘nimkou, Ïe vo väã‰ích
mestách ich pôsobí aj viac ako dvadsaÈ. Tie medzi
sebou, samozrejme, súÈaÏia o priazeÀ spotrebiteº-
skej verejnosti, ão je z pohºadu zákazníka urãite
v poriadku. Rastúca konkurencia núti predajcov
zvy‰ovaÈ kvalitu svojich sluÏieb - a na to treba do-
statok prostriedkov. Preto pri‰lo zaãiatkom tohto
roka niekoºko obchodníkov s my‰lienkou spojiÈ
svoje sily a niektoré ãinnosti robiÈ vo „väã‰om ba-
líku“, teda aj lacnej‰ie. 

DaB: Mohli by ste konkretizovaÈ ãinnosti, pri
ktor˘ch chce zdruÏenie postupovaÈ spoloãne?

M. P.: Spojenie „väã‰í balík“ iste vo viacer˘ch ãi-
tateºoch evokuje predstavu spoloãného nákupu od
v˘robcov a dodávateºov tovarov. Okrem toho sa
v‰ak pri takomto postupe otvára aj priestor na
ìal‰ie ãinnosti, ak˘mi sú napríklad reklama, do-
prava tovaru a podobne. Tieto, ale aj ìal‰ie sluÏby
bude pre celú skupinu BAU-MARKET realizovaÈ
bratislavská centrála. 

DaB: Kto tvorí skupinu BAU-MARKET?
M. P.: Skupinu BAU-MARKET tvorí v súãasnosti

sedemnásÈ partnerov, ktorí prevádzkujú viac ako
‰tyridsaÈ predajní stavebnín na celom území Slo-
venska. V predajniach ãlenov skupiny BAU-
MARKET nájdu zákazníci kompletnú ponuku sta-
vebn˘ch materiálov, ale aj kvalitn˘ predajn˘ servis
(zabezpeãenie dopravy materiálu na stavbu), od-
borné poradenstvo, pomoc pri v˘poãte materiálu,
predaj prostredníctvom splátkov˘ch systémov

a ìal‰ie benefity, ktoré im uºahãia v˘stavbu. 
DaB: Bude teda z ãinnosti zdruÏenia napo-

kon profitovaÈ zákazník?
M. P.: Cieºom zdruÏenia vo vzÈahu k svojim zá-

kazníkom je vytvoriÈ pozíciu kvalifikovaného a ko-
rektného partnera, a to pre kaÏdého z nich, ãi ide
o individuálnych stavebníkov, remeselníkov alebo
stavebné firmy. Na plnenie tohto zámeru budeme
orientovaÈ aj podporu predaja. Zaãali sme organi-
zovaÈ zákaznícke akcie a pracujeme aj na zlep‰ení
komunikácie s klientmi. V priebehu júla spustíme
informaãnú stránku www.bau-market.sk, na ktorej
nájde klient veºa uÏitoãn˘ch informácií o ãlenoch
skupiny, o predávanom sortimente a poskytova-
n˘ch sluÏbách, aktuálnych zákazníckych akciách,
ale aj mnoho praktick˘ch tipov a zaujímav˘ch in‰pi-
rácií. Jej prostredníctvom tieÏ moÏno poÏiadaÈ
o technickú pomoc, prípadne náv‰tevu obchodného
zástupcu, alebo si objednaÈ informaãn˘ materiál.
Jedn˘m z predpokladov je poãúvaÈ, ão skutoãne
spotrebiteºská verejnosÈ potrebuje. Preto budeme
zákazníkom vìaãní za kaÏd˘ podnet alebo nápad.
Za v‰etk˘ch ãlenov skupiny, ale aj kolegov môÏem
sºúbiÈ, Ïe ani jeden neostane bez pov‰imnutia.

Adresy ãlenov zduÏenia nájdete na str. 122

Zaãiatkom roka 2005 vzniklo v Bratislave ZdruÏenie nezávisl˘ch
predajcov so stavebn˘m materiálom BAU-MARKET. O jeho poslaní
a cieºoch sme sa zhovárali s Ing. Miroslavom Pôbi‰om, predsedom
predstavenstva zdruÏenia.

Nová aliancia predajcov




