Nova aliancia predajcov

Zaciatkom roka 2005 vzniklo v Bratislave ZdruZenie nezdvislych
predajcov so stavebnym materidlom BAU-MARKET. O jeho poslani
a cieloch sme sa zhovdrali s Ing. Miroslavom PobiSom, predsedom

predstavenstva zdruZenia.

DaB: Potrebuje slovensky trh so stavebnym
materidlom takéto zdruZenia?

M. P.: Na Slovensku, hoci ide o jeden z najmen-
Sich trhov v Eurdpe, existuje velky pocet Speciali-
zovanych predajni so stavebninami. Nové neustéle
vznikajd, ale len maloktoré z nich v ostatnych ro-
koch zanikli. Dnes nie je vynimkou, Ze vo vacsich
mestach ich pésobi aj viac ako dvadsat. Tie medzi
sebou, samozrejme, sttaZia o priazefi spotrebitel-
skej verejnosti, Co je z pohladu zékaznika urcite
v poriadku. Rastica konkurencia niti predajcov
zvysSovat kvalitu svojich sluZieb - a na to treba do-
statok prostriedkov. Preto prislo zaciatkom tohto
roka niekolko obchodnikov s myslienkou spojit
svoje sily a niektoré cinnosti robit vo ,vacSom ba-
liku”, teda aj lacnejsie.

DaB: Mohli by ste konkretizovat cinnosti, pri
ktorych chce zdruZenie postupovat spolocne?

tateloch evokuje predstavu spolocného nékupu od
vyrobcov a dodavatelov tovarov. Okrem toho sa
vsak pri takomto postupe otvdra aj priestor na
dalsie cinnosti, akymi st napriklad reklama, do-
prava tovaru a podobne. Tieto, ale aj dalsie sluzby
bude pre celi skupinu BAU-MARKET realizovat
bratislavskd centrdla.

DaB: Kto tvori skupinu BAU-MARKET?

M. P.: Skupinu BAU-MARKET tvori v sticasnosti
sedemnast partnerov, ktori prevadzkuju viac ako
Styridsat predajni stavebnin na celom tzemi Slo-
venska. V predajniach clenov skupiny BAU-
MARKET néjdu zakaznici kompletnd ponuku sta-
vebnych materialov, ale aj kvalitny predajny servis
(zabezpecenie dopravy materidlu na stavbu), od-
borné poradenstvo, pomoc pri vypocte materialu,
predaj prostrednictvom splatkovych systémov

a dalsie benefity, ktoré im ulahcia vystavbu.

DaB: Bude teda z cinnosti zdruZenia napo-
kon profitovat zdkaznik?

M. P.: Cielom zdruZenia vo vztahu k svojim za-
kaznikom je vytvorit poziciu kvalifikovaného a ko-
rektného partnera, a to pre kaZdého z nich, ¢i ide
o individudlnych stavebnikov, remeselnikov alebo
stavebné firmy. Na plnenie tohto zameru budeme
orientovat aj podporu predaja. Zacali sme organi-
zovat zdkaznicke akcie a pracujeme aj na zlepseni
komunikécie s klientmi. V priebehu jila spustime
informacnu stranku www.bau-market.sk, na ktorej
ndjde klient vela uzitocnych informdcii o clenoch
skupiny, o preddvanom sortimente a poskytova-
nych sluzbach, aktudlnych zakaznickych akcidch,
ale aj mnoho praktickych tipov a zaujimavych inspi-
récii. Jej prostrednictvom tieZ mozZno poZiadat
o technicku pomoc, pripadne navstevu obchodného
zastupcu, alebo si objednat informacny material.
Jednym z predpokladov je pocivat, o skutocne
spotrebitelska verejnost potrebuje. Preto budeme
zakaznikom vdacni za kazdy podnet alebo napad.
Za vsetkych clenov skupiny, ale aj kolegov méZem
sltbit, Ze ani jeden neostane bez povsimnutia.

Adresy clenov zduZenia ndjdete na str. 122





